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A SOFTEX

Ha mais de 20 anos, a Softex trabalha em articulacao
com a iniciativa privada e com os governos estaduais
e municipais, centros académicos e instituicdes de
fomento.

Hoje a Softex se consolida como a principal
instituicao brasileira que conecta atores das trés
esferas - Governo, Academia e Setor Privado -, em
prol de um objetivo central: impulsionar o
desenvolvimento do Brasil por meio da ampliacao da
inovacao e da competitividade do setor brasileiro de
Software e Servicos de Tecnologia da Informacao.
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Valor além das expectativas

Softex gestora DESDE 2003

| ‘ .i" empresas participantes

" @ USD2Bilhes
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INTERNACIONAL

Brasi

Valor além das expectativas : . .
¥ 8 webinars com + de 200 participantes online

.

B workshops com 140 empresas participantes

ot de B0 planos estratégicos de Go to Market i

RS 18 MILHOES

em investimento piiblico e privado P

(para 2020/2) Mol

+ 780 anélises

de potencial coletadas desde 2014
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PROJETO SETORIAL 2013-2021

Foco na preparagéo e fomento de Startups para o mercado internacionais
Treinamentos exclusivos de captagio e gestdo de recursos internacionais

Novas feiras setoriais, foco em Fintech, Health, Cyber Security

Treinamento em temas estratégicos (LGPD)

Engajamento de stakeholders internacionais em programas de Corporate Venture
Capilaridade regional

Melhor interagio com as empresas do PS (site +App)

Atendimento consultivo, observar o ROl da aderida ao Projeto Setorial

ApexBrasil: B ras I | IT

Valor além das expectativas
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Chief of
Infarmation Officer
(LID) Chief of Digital/Disruptive
Chief of Officer (COO)
lnnovation
Officer (CIO) .
Evangelistas
Chief of Zechnolagy Analistas de institutos de pesquisas e
Dfficer (CT0) L
Chief of Marketing
Officer (CMO) Investidores-anjo

Aceleradoras
globais

Fundos de
investimento em
tecnologia
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SEGURANGA COM Al
TECNOLOGIAS CONVERSACIONAIS
GARTNER TOP TRENDS
REALIDADE AUMENTADA
HYPER AUTOMAGAD (M2M ELEVADD)
COISAS AUTONDMAS
BLOCKCHAIN

DEMOCRATIZAGAD (IMPLEMENTACAD PLLIG AND PLAY, BAIXD NIVEL DE TREINAMENTD)

TRANSPARENCIA E “TRACEABILIDADE" (EOVERNANGA, BEST PRACTICES)

weie”  BFASI

Valor além das expectativas
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NOME
MOBILE WORLD CONGRESS

MIDSIZE SUMMIT SPRING

CIO SUMMIT
XCHANGE AMERICAS

MIDSIZE SUMMIT FALL

GARTNER ITXPO

TGl GARTNER

WEBSUMMIT

FOCO

Solugdes em mobilidade

Middle Market, CIO’s

ClO’s e CDO’s
Canais de distribuicao

Middle Market, CIO’s

Analistas e CIO’s

Analistas e CIO’s

Inovagao e networking

EMPRESAS
22

12

12

12

27

10

10

ENTREGAS

Matchmaking pré e durante evento, desenvolvimento
de relacionamento com stakeholders governamentais.

Preparagao prévia das empresas, alinhamento de pitch
unico, painéis de interacao com compradores
(boardrooms).

Preparacdo prévia das empresas, matchmaking e
eventos de relacionamentos.

Preparacao das empresas, pitch Unico, painéis de
interacdo com canais de distribuicdao (boardrooms).

Preparacao prévia das empresas, alinhamento de pitch
Unico, painéis de interagdo com compradores
(boardrooms).

Preparacao prévia das empresas com
acompanhamento individual, keynote sessions,
estande de exposicao, relacionamento com analistas.

Conteudos para Vendor e nao CiO com recomendacgdes
dos analistas para os provedores de tecnologia.

Participacao no evento com matchmaking e agenda
extra de visitas.
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NOME

FOCO

EMPRESAS

ENTREGAS

ISRAEL 2020

FRANCA 2020

CANADA 2020

ARGENTINA 2021

ESPANHA 2021

CHILE 2021

Conhecer o ambiente de
tecnologia

Aproximar startups de grandes
empresas

ClO’s e CDO’s

Canais de distribuicao

Aproximar startups de grandes
empresas

Canais de distribuicao

8

Realizacdo de matchmaking para conhecimento do
ecossistema local (compradores, empresas de
tecnologia, investidores e linhas especiais de Governo
para fomento internacional das empresas do Brasil).

O programa prevé preparag¢ao prévia e selegao de
vendors brasileiros, mediante escolha e selecdao de
demanda de corporate francesa.

Realizagdao de matchmaking para conhecimento do
ecossistema local (compradores, empresas de
tecnologia, investidores e linhas especiais de Governo
para fomento internacional das empresas do Brasil).

Evento de matchmaking para agenda focada no
desenvolvimento de canais de distribuicao.

O programa prevé preparagao prévia e selecao de
vendors brasileiros, mediante escolha e sele¢ao de
demanda de corporate espanhola.

Evento de matchmaking para agenda focada no
desenvolvimento de canais de distribuicao.
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NOME

Assessoria Gartner

Go to Market Parana 2020

Corporate Venture
Internacional

Soft Landing

Investimento e Valuation

Webinars Gartner

FOCO
Calibrar o Go to Market

Calibrar o Go to Market

Integrar provedores early stage
a programas internacionais de
Open Innovation

Landing USA

Tese de captagdo para
internacionalizar

Informacgao

EMPRESAS
4

25

10

10

50

ENTREGAS

Interacdo entre analistas Gartner e as empresas do Brasil
IT+ para recomendacgdes estratégicas

Programa de assessoria deep dive para construcao e
remodelagem de plano internacional de mkt, vendas e
apoio em eventos

Alcancar lead generation por meio da imersdao em
programas de inovagao no exterior

Capacitar e realizar o match, in loco, de provedores e
stakeholders norte-americanos

Boas praticas e valuation para captacao de investimento
para o mercado internacional, e no mercado
internacional

Disseminacdo de conteudo Gartner por meio de
Webinars mensais




® Softex

INDICADORES DE PERFORMANCE

Empresas Apoiadas

Empresas [nternacionalizadas (exportagies requlares)

Valor das operagies internacionais (em USD)

Novas empresas aderidas no PS

[luantidade de contratos assinados com parceiros internacionais

Abertura de escritarios no exterior

ApexBrasil: B ras I | IT

Valor além das expectativas
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milhdes . . . .
Anjos, Aceleradoras e VEC's x Ticket & Valuation
10 milhdes
aszeK
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1 milh3o =
INSEED CIONTAAR
VALOR
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Ticket médio | RS 10 a RS 500 mil RS 50 a RS 500 mil RS 500 mil a RS 5 milhdes RS 5 a 20 milhdes

+de RS 15 milhdes

Valuation médio

RS 500 mil a RS 4 milhdes

RS 2 a 6 milhdes

RS 5 a 20 milhdes

RS 18 a 60 milhdes

+de RS 60 milhdes

Fonte: MSW Capital

MindSet

Paraty Capital
Garin

TreeCorp
Iporanga Ventures
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Valor aléem das expectativas

O Equipe

O Ecossistema dnico
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FootPrint: (ual sua tese?

Se prepare. Seja estratégico, néo tatico

[ mais importante é a
recorréncia em vendas

$SS para reinvestir no projeto

A estratégia sem
tatica € o caminho

mais lento para a

vitoria. Tatica sem
estratégia € o ruido
antes da derrota.

Sun Tsu
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Builherme Amorim

.amorim(@softex.br




